
Ons
Geheim?
Ontdek wat wij voor je betekenen

We durven overtuigend bewijs 
te leveren voor een succesvolle groei



CijferAdvies Nederland

We doen hetzelfde, maar we zijn echt
administratiekantoor 2.0. Onze productiestraat werkt
optimaal en met onze associate partners beschikken
we over alle kennis om ondernemers te adviseren.

Niet een boekhoudkundige kijk, maar juist een
bedrijfskundige kijk op de cijfers van onze klanten
maken het verschil.

Een team van specialisten en collega’s in het land
geven een meerwaarde. Persoonlijk betrokken en in
partnership maken wij ons sterk voor eerlijke en
transparante adviezen.

Zo nemen wij onze verantwoordelijkheid.

Hetzelfde, 
maar dan anders

Mia Koppens
Oprichter – CijferAdvies Nederland



Een ding weten wij zeker. Jouw klanten zullen je keuze
voor een samenwerking met onze organisatie omarmen.
Dat blijkt in de praktijk steeds weer zo te zijn.

Laat mij je meenemen in het verhaal naar een succesvolle
samenwerking. En natuurlijk ben je welkom om persoonlijk
kennis te maken en meer te horen over ons unieke
concept. Bel mij gerust op mijn mobiele nummer: 
06-46.062.415. Ik kijk er naar uit je te spreken.

Mia Koppens

Samen kom je verder,
dat ben je met mij eens?
We hopen je met dit online magazine te inspireren over een
samenwerking met andere zelfstandige collega’s. 
Dat geeft perspectief voor de toekomst.

CijferAdvies is een samenwerkingsverband en geen
knellende franchiseformule. In dit magazine ontdek je al
snel het verschil. Ik laat je graag zien, hoe onze
persoonlijke aanpak, ook jouw administratie- of
belastingadvieskantoor op een gezonde manier kan laten
groeien. En hoe je zo ook waarde creëert voor de
toekomst.



De sfeer in het team, de vrijheid en verantwoordelijkheid
geven mij veel plezier in het werk. Iedere dag start ik met
een lekkere kop koffie en een glimlach. Hard werken hoort
erbij, maar het klantencontact vind ik echt inspirerend.
Daarnaast is er ook ruimte voor wat gezelligheid,
waardoor de dag zo voorbij vliegt.

Als ik kom aanfietsen word ik al begroet door de pauwen.
Geconcentreerd werken kan ik afwisselen met een frisse
neus op het landgoed waar mijn werkplek is. Geen
alledaagse omgeving, maar een zegen om iedere dag
weer naar toe te gaan. Het enige wat ik nog mis ben jij. Ik
ben overigens erg benieuwd wie mijn nieuwe collega
wordt.

José - Boekhouding

Romana - Boekhouding

Collega's aan het woord



KAN DAT?

We kozen een kleine plaats als Barneveld uit om te

starten. Een regiogemeente aan de Veluwezoom.

Een succesvolle start 

van een CijferAdvies kantoor

In 18 maanden een 
volwaardig administratiekantoor!

In de eerste 6 maanden zijn er 23 nieuwe klanten

verwelkomt. 

Het eerste jaar sloten wij af met 88 klanten. Zowel

B.V. 's, als eenmanszaken en zzp'ers. Een mooie

mix aan relaties.

Binnen 18 maanden staat er een team dat ruim 150

klanten bedient.

1.

2.

3.

Het resultaat na anderhalf jaar

Het was september 2021. Het Corona spook hield Nederland
in haar greep. Toch gingen wij de uitdaging aan om te
bewijzen dat het mogelijk is om succesvol een
administratiekantoor uit het niets te starten. Met de ervaring
van de afgelopen jaren op zak, waren wij er van overtuigd dat 
het mogelijk is een administratiekantoor 2.0, snel en degelijk
op te zetten. Wij willen dit bewijs graag met je delen.

Zijn we daar trots op? Ja zeker! Apetrots.

Wil je ook profiteren van onze succesformule, dan
nodig ik je van harte uit voor een verdere
kennismaking



Waarom andere col lega's
overstapten naar  Ci j ferAdvies?

Samen kom je verder

Je blijft onafhankelijk en zelfstandig

Je kunt nieuwe relaties gebruiken

Profiteer van  grote kortingen op boekhoud-fiscale

pakketten door de gezamenlijk inkoop

Je wilt collega’s om mee te sparren, te delen en

lol te hebben

Het netwerk van topspecialisten waar je te rade

kunt gaan

Een landelijke organisatie met een goede

merkpositie en uitstraling

Kennisbijeenkomsten met specialisten

Ondersteuning in ICT, communicatie en marketing

Je droomt successen en dat wil je vieren

MARI LIGTHART - OUDERKERK A/D IJSSEL



"De wind kun je niet

veranderen, maar de zeilen

kun jij wel verzetten".

Wil je succesvol zijn in het behalen van je

doelstellingen, dan zul je als ondernemer

koers moeten houden. Laat ons je daarom

eens vertellen wat de mogelijkheden zijn.

Zelf doorgaan of samen het avontuur

aangaan. Met CijferAdvies heb je de wind

in de zeilen. Voel je welkom in onze groep.



Uit onderzoek blijkt dat klanten hun boekhouder vooral ook zien als
klankbord. Een soort van financiële huisarts zeg maar.

Cijfers geven wel aan hoe het gaat met de onderneming, maar het verhaal
achter de cijfers en de drijfveren van de ondernemer zijn veel belangrijker.
Is de achteruitkijkspiegel niet veel kleiner dan de voorruit? 
Meekijken, participeren in zijn ondernemingsproces is wat een
administratiekantoor 2.0 doet.

Meer omzet door 
advies en kennisdeling

Hier leer je de laatste technieken om ook als CijferAdviseur te scoren. De
meerwaarde van je adviezen zal zeker gewaardeerd worden door je
klanten.

De ervaring leert, dat je als ondernemer met onze ondersteuning en jouw
drive, in staat kunt zijn om een degelijk administratiekantoor op te bouwen.
Het gevolg is dat je naast een goed inkomen ook waarde opbouwt. En wie
wil nu niet de vruchtenplukken van hard werken, maar ook lol hebben en
successen vieren.

Welkom op de CijferAdvies Academie.



Ik run met veel plezier de vestiging

Kerkrade. Toen ik in 2014 voor mijzelf

begon miste ik de collegialiteit en het

groepsgevoel.

KIJK, DIT
IS MIJN
ERVARING

CijferAdvies is een 'gezellig'

samenwerkingsverband. Dit betekent

dat we geen franchise wurgcontract

hebben, maar een overeenkomst

aangaan om voor een lange periode

met elkaar samen te werken.

Dit gevoel van vrijheid is mij alles

waard. Aan de andere kant heb ik het

team van CijferAdvies Nederland die

mij laat profiteren van 

inkoopvoordelen die ongekend zijn.

D e  s a m e n w e r k i n g

Zo werk ik regelmatig samen met diverse

collega’s en zie ik de meerwaarde van de

centrale organisatie om met complexe

vragen op terug te kunnen vallen.

De kosten die ik per maand kwijt ben

wegen niet op tegen de opbrengsten.

Minder kosten en meer opbrengsten

waren voor mij een logische stap om toe te

treden tot de samenwerking.

E x t r a  v o o r d e l e n

Verder geniet ik van de bijeenkomsten en
helpen wij elkaar vooruit in de ontwikkeling
van mij en mijn kantoor

ANDRÉ COENEN - KERKRADE



De maandelijkse fee bedraagt €425,-

Hiervoor krijg je alle support van de

centrale organisatie op het gebied van

ICT, kennisbijeenkomsten, bedrijfskundige

adviezen, expert-collectief, marketing,

communicatie en meer.

Opstartkosten bedragen €9.500,- Hiervan

is €3.500,- bestemd voor de werving van

klanten. Het overige bedrag is o.a. voor

begeleiding, drukwerk en trainingen

De inkoopkortingen bedragen gemiddeld

voor een vestiging €620,- Je ziet dat de

opbrengsten de kosten doen versmelten.

De juiste manier van investeren vinden we

samen. Belangrijk is dat wij er van overtuigd

zijn dat je in een korte tijd vrij bent van vreemd

vermogen. De kosten gaan voor de baat uit,

maar wij zijn ervan overtuigd dat je ze binnen

een jaar kunt terugverdienen.

LAAT GELD
GEEN
PROBLEEM
ZIJN

J o u w  i n v e s t e r i n g

CijferAdvies regelt samen met jou een
passende financiering. We hebben goede
ervaringen om met ons arrangement een
degelijke start te kunnen maken. Dat kan via
een lening, crowdfunding of participatie.

En omdat niet iedereen geld op de plank

heeft liggen en toch de kansen ziet, hebben

wij concrete oplossingen voor de

financiering.

De omzet c.q. het klantenbestand van een

“eenpitter” is over het algemeen niet veel

waard bij een verkoop. Wij werken graag met

jou aan de toekomst van een gezond kantoor

waarvan de waarde toeneemt. Zie het maar

als een fijne extra pensioenbijdrage.

Binnen het CijferAdvies concept profiteer je

van deze meerwaarde en dat leggen wij je

graag uit.

Een belletje naar Mia Koppens kan

verhelderend zijn. Je kunt haar bereiken op

06-46.062.415. 

Het zal je helpen een goede keus te maken.

T o e k o m s t b e s t e n d i g
o n d e r n e m e n

Natuurlijk is dit een ruwe indicatie en ook
afhankelijk van jouw ondernemerschap. Ons
vertrouwen is zeker ook gebaseerd op onze
persoonlijke ervaring in het opzetten van een
eigen vestiging in Barneveld/ Lunteren. 

ADRIAAN KOPPENS - CIJFERADVIES



De overstap

In de startblokken

Terwijl de introductie trainingen
worden gevolgd ben je al bezig met
de eerste leads. Wij helpen je bij het
omzetten van die leads naar klanten.

De Groep!
In de eerstvolgende bijeenkomst maak
je persoonlijk kennis met de collega’s.
Je hoort erbij en bent volledig lid. Tijd
voor een feestje!

Het meerjarenplan

De klik was er en het is tijd om een
begroting te maken. Wat wordt het
meerjarenplan en hoe financieren we
het?

Persoonlijke kennismaking

Je krijgt verdere uitleg over de
samenwerking en we kijken of er een
wederzijdse klik is. Daarna tekenen
we de intentieverklaring om samen de
toekomst in te gaan.

Als nieuwe vestiging heten wij je van harte welkom bij CijferAdvies.
Voor wij je introduceren aan de collega's volgen wij de volgende

introductie procedure. 

1

2

3

4

5

De financiering is geregeld en je staat in de startblokken om te beginnen. Je CRM
is geregeld en je bent klaar voor klanten. Een goed moment om te toosten op de

toekomst en de samenwerkingsovereenkomst samen te tekenen.

Training en klanten



Niet alles
bij ons is serieus

Naast kennisontwikkeling en hard werken
vieren we ook de successen met elkaar. Zo
hebben we een aantal keren per jaar
gezellige bijeenkomsten en staat er altijd een
jaarlijks meerdaags evenement op de
agenda om in een ontspannen sfeer
ervaringen met elkaar te delen.

Dus, waarom alleen, 
als het ook samen kan.


